%
o
(]
>
(]
4

l
&@AQ&

= ok ‘\\‘V‘j
NN "

4;77? V o
\ &
*1‘:‘{“ £ y
v

=

IDRAC

BUSINESS SCHOOL

Formation Septembre Octobre Novembre Décembre Janvier Février Mars Auvril Mai Juin Juillet Aout

1 Année
Programme Grande Ecole -
Grade de Master

07/01 au 01/02 11/06 au 30/08
2¢me Année
Programme Grande Ecole -
Grade de Master : .
4/02 pour 24 semaines minimum
3¢me Année

Programme Grande Ecole -

rad Master
Grade de Maste 1/07 au 23/08

4> Année
Programme Grande Ecole - rythme alterné du 10/01 au 29/03 (jeudi et 1/04 au 30/08
Grade de Master vendredi)
5% Année

Programme Grande Ecole -
Grade de Master

Du 7/01 pour 24 semaines

5 Année
Programme MSc Du 01/07 pour 12 semaines
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Formation Septembre Octobre Novembre Décembre Janvier Février Mars Auvril Mai Juin Juillet Aout ‘ E 5‘

1% Année
Bachelor Marketing&Business &
21/01 au 29/03 pour 8 a 10 semaines

1 Année rentrée de février
Bachelor Marketing&Business

2™ Année
Bachelor Marketing&Business

3™ Année
Bachelor Marketing&Business

3% année
Bachelor Marketing&Business
Parcours International

3¢me gannée
Bachelor Marketing&Business
Parcours en alternance

3%me gannée
Bachelor Technico-
Commercial

rythme alterné:

K7

Septembre Octobre Novembre Décembre Janvier Février i Juillet

Bac+4 Responsable du
développement commercial /
STAGE /CP/APP

Bac+5 Manager de la stratégie . : - - - - - -

commerciale et marketing /
STAGE/CP/APP

Septembre Octobre Novembre Décembre NETO Y Février

1¢ Année
BTS COMMERCE |
INTERNATIONAL

28 Année
BTS COMMERCE
INTERNATIONAL

2 Année

BTS MANAGEME
UNITES COMMER ,1-1
2¢me année BTS NEGC
ET DIGITALISATIC
RELATION CI

1% Année BTS
DES UNITES COMM
1lére Année BTS N i

ET DIGITALISATI

RELATION CLIEN ‘
sept)

1% Ann GL .

BTS MANAGEME

UNITES COMME.

1ére année BTS NEGO

ET DIGITALISATIC

RELATION CLIE

nov.) J

|

BTS ASSISTANT(E) de
DE LA PME/PMI

‘|
BTS MANGEMEN"

UNITES COMMERCIA i

BTS NEGOCIATION
DIGITALISATION DE
RELATION CLIENT en



